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Resumen

El desarrollo de la actividad emprendedora precisa de un entorno
favorable desde el punto de vista social y legal, para poder contribuir a la
creación de riqueza y contribuir al desarrollo de los países. También la
confianza es esencial para el emprendimiento, por lo que supone de in-
versión y compromiso por parte del emprendedor. Por tanto, resulta inte-
resante comprobar la relación entre actividad emprendedora, consolida-
ción del Estado de Derecho y confianza. La investigación tiene un enfo-
que global empleando datos a nivel de país procedentes del World Justi-

ce Project (WJP), la World Values Survey (WVS) y el Global Entrepre-

neurship Monitor (GEM).

Palabras clave: Confianza, emprendimiento, estado de derecho, GEM,
WJP.

Trust, Rule of Law and Entrepreneurship

Abstract

Entrepreneurship requires a social and legal favorable environ-
ment to contribute to countries’ wealth creation and development. Also
trust is essential for entrepreneurship due to investment and commitment
assumed by the entrepreneur. Therefore, it is interesting to explore the
relationship among entrepreneurship, consolidation of the Rule of Law,
and trust. The research applies a global approach using country-level
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data from the World Justice Project (WJP), the World Values Survey
(WVS) and the Global Entrepreneurship Monitor (GEM).

Keywords: Trust, entrepreneurship, rule of law, GEM, WJP.

1. INTRODUCCIÓN Y FUNDAMENTOS TEÓRICOS

La confianza aparece como un elemento fundamental en las rela-
ciones (Deutsch, 1958), tanto personales como económicas, y compo-
nente fundamental del capital social (Coleman, 1988; Fukuyama, 1995;
Putnam, 2002). De hecho, se la considera como una de las variables bási-
cas en cualquier interacción humana (Gambetta, 1988), y un fenómeno
universal (Huemer, 1994). En el ámbito de la creación de empresas la
confianza del individuo es una variable clave (Welter y Smallbone,
2006; Welter, 2012) al influir sobre sus actitudes, normas subjetivas y
control percibido (Ajzen, 1991).

Asimismo, la ética y el cumplimiento de la normativa legal se con-
figuran como variables relevantes. Aunque desde una perspectiva jurídi-
ca positivista los valores no pueden conocerse objetivamente, éstos no
son externos a la reflexión jurídica. De hecho, valores como la libertad,
justicia, igualdad,… son los inspiradores de las leyes y normas, y se si-
túan en el centro del ordenamiento. En particular, la confianza está muy
relacionada con el concepto de buena fe que constituye uno de los princi-
pios generales del derecho.

El Estado de Derecho reconoce, protege y tutela una serie de dere-
chos en diferentes niveles: individuales, relacionales, generales. Sin em-
bargo, la aplicación de la ley puede no ser el procedimiento más adecua-
do para proteger los derechos y expectativas, pues en la mayoría de las
ocasiones será un método lento, caro, y con resultados también sujetos a
cierta incertidumbre. Ante esta situación, Blomqvist (1997) pone de ma-
nifiesto el papel limitado del Derecho y sugiere la importancia de la ética
como base en el desarrollo de los intercambios. Los fundamentos éticos
del intercambio y la contratación incluyen aspectos como la equidad,
responsabilidad, compromiso y confianza (Blomqvist, 1997). Así, la
confianza y el control social junto con las potenciales sanciones no lega-
les (p. ej., ridículo, pérdida de la consideración y ayuda del otro, ostracis-
mo, etc.) pueden ser importantes suplementos al control legal (Macau-
lay, 1963; Luhmann, 1996).
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Según la UNESCO (2002) la educación no es un fin en sí misma,
sino que es un instrumento clave para que se produzcan los cambios en el
conocimiento, valores y comportamientos necesarios para lograr la sos-
tenibilidad y la estabilidad dentro y entre países, la democracia, la segu-
ridad y la paz. Con este objetivo, y desde una perspectiva autopoiética
(Luhmann, 1997) la sociedad, y su sistema educativo se reorientan para
cubrir estas necesidades (justicia, confianza y emprendimiento) que son
relevantes para hacer posible un desarrollo sostenible.

El objetivo de esta investigación es analizar la relación entre con-
fianza y Estado de Derecho a nivel de país, y su influencia sobre la activi-
dad emprendedora.

2. METODOLOGÍA

Para comprobar la relación entre confianza, Estado de Derecho y
Emprendimiento se utilizarán análisis multivariantes, con datos proce-
dentes de WVS, WJP y GEM, respectivamente.

En la Encuesta Mundial de Valores (World Values Survey - WVS)
se incluyen varias cuestiones relacionadas con la confianza, el oportu-
nismo, y la confianza en instituciones, que responden más de 85.000 en-
cuestados/as en 60 países en la ola 2010-2014.

La variable V24 se relaciona con la confianza genérica en los de-
más afirmando que se puede confiar en la mayoría de la gente, y propor-
cionando dos opciones de respuesta para forzar el posicionamiento del
encuestado/a: 1. Se puede confiar en la mayoría de la gente, y 2. Es nece-
sario ser muy cuidadoso/a.

La variable V55 pregunta sobre la percepción del encuestado/a en
relación a cuánta libertad de elección y control tiene sobre su propia vida,
empleando una escala de 1 a 10, desde ninguna capacidad hasta una ca-
pacidad completa.

La variable V56 mide la percepción de oportunismo del encuesta-
do/a al preguntar si cree que la mayoría de la gente trataría de aprove-
charse de él/ella si tuviera la oportunidad, o bien trataría de ser justa. Las
alternativas de respuesta están codificadas en una escala de 1 (la gente
trataría de aprovecharse) a 10 (la gente trataría de ser justa).

La variable V160B pregunta sobre la identificación del encuesta-
do/a como alguien que es confiado/a en general. La escala de respuesta
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es: 1. Totalmente en desacuerdo, 2. Algo en desacuerdo, 3. Ni de acuer-
do, ni en desacuerdo, 4. Algo de acuerdo, y 5. Totalmente de acuerdo.

La variable V216 recoge la autopercepción del encuestado/a sobre
si se considera un individuo autónomo, empleando una escala de 4 pun-
tos, desde 1. Totalmente de acuerdo, 2. De acuerdo, 3. En desacuerdo, 4.
Totalmente en desacuerdo.

Las variables V102, V103, V104 y V105 preguntan al encuesta-
do/a cuánto confían en su familia, en personas de su entorno cercano, en
gente que conocen personalmente, y en gente que se encuentra por pri-
mera vez, respectivamente. La escala de respuesta es: 1. Confío comple-
tamente, 2. Confío algo, 3. No confío mucho, y 4. No confío en absoluto.

Finalmente, las variables V110, V111, V112, V113, V114, V115,
V116, V117, V118, V119, V120, V121, V122, V123, y V124 cuestionan
sobre el nivel de confianza en: prensa, televisión, sindicatos, policía, justi-
cia, gobierno, partidos políticos, parlamento, administración pública, uni-
versidades, grandes empresas, bancos, organizaciones medioambientales,
organizaciones de mujeres y organizaciones humanitarias y caritativas,
respectivamente, con la misma escala de respuesta anterior de 4 puntos.

El World Justice Project (WJP)1 es una organización independien-
te y mutidisciplinar cuyo objetivo es el avance del Estado de Derecho en
el mundo, como base para que las personas tengan igualdad de oportuni-
dades en un sistema justo que haga posible un desarrollo económico sos-
tenible, con un gobierno confiable y respeto a los derechos fundamenta-
les. El WJP elabora el Índice de Estado de Derecho (Rule of Law Index)
en 102 países, como un indicador cuantitativo diseñado para ofrecer una
visión de en qué medida cada país cumple en la práctica con los supues-
tos del Estado de Derecho. Este índice se compone de ocho dimensiones:
Factor 1: Limitaciones a los poderes del Gobierno, Factor 2: Ausencia de
corrupción, Factor 3: Gobierno abierto, Factor 4: Derechos fundamenta-
les, Factor 5: Orden y seguridad, Factor 6: Cumplimiento normativo efi-
caz, Factor 7: Justicia Civil, y Factor 8: Justicia penal, cada uno de ellos
elaborado a partir de varios indicadores. Este Índice de Estado de Dere-
cho oscila entre 0 y 1, donde 1 indica la mayor fortaleza del Estado de
Derecho. Los indicadores se obtienen a partir de las respuestas de una
muestra representativa de más de 100.000 ciudadanos (1.000 encuesta-
dos en las tres ciudades más grandes de cada país, y de un grupo de aca-
démicos y profesionales del sector legal en cada país).
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La actividad emprendedora se mide a través de la Tasa de actividad
emprendedora (Total Early-stage entrepreneurial activity - TEA) que
elabora el Global Entrepreneurship Monitor (GEM) en más de 100 paí-
ses, y representa el porcentaje de individuos de entre 18 y 64 años que es-
tán emprendiendo (activamente involucrados en crear una empresa, y
que no hayan pagado salarios u otros desembolsos a sus propietarios por
más de tres meses – Nascent entrepreneurship rate), o son propietarios-
gerentes de una nueva empresa (que hayan pagado salarios u otros de-
sembolsos a sus propietarios por más de tres meses, pero no más de 42
meses – New business ownership rate). El informe de 2014 proporciona
información sobre 73 países, que representan el 72,4% de la población
mundial y el 90% del PIB mundial.

3. ANÁLISIS Y DISCUSIÓN DE RESULTADOS

El análisis de las 24 variables relacionadas con la confianza que se
toman de la Encuesta Mundial de Valores (WVS) revela una estructura
factorial que permite agruparlas en 7 factores. El valor del determinante
de la matriz de correlaciones vale 0, indicando que las variables están li-
nealmente correlacionadas, y que es adecuado realizar un análisis facto-
rial. Los 7 factores obtenidos inicialmente permiten explicar un
88,094% de la varianza de las variables. No obstante, dado que no todas
las variables tienen respuesta en todos los países, la eliminación de los
casos en los que faltan respuestas a alguna variable hace que el análisis
factorial quede limitado a 19 países. Analizando el conjunto de varia-
bles, se observa que la variable V160B “Me identifico como alguien que
es confiado en general” solo la responden 21 países, frente a los 42-45
países que contestan el resto de variables relacionadas con la confianza.
Por tanto, para evitar perder información de los casos que se suprimen al
no estar completos en todas los ítems, se opta por prescindir de la varia-
ble V160B en el análisis factorial.

El nuevo análisis factorial con las 23 variables restantes revela una es-
tructura en 7 factores, con una rotación varimax, para forzar la ortogonali-
dad y que los factores no estén correlacionados (Tabla 1). El determinante es
prácticamente 0 (6,14E-014), y la medida de adecuación de Kaiser-Meyer-
Olkin es 0,774, superando el valor 0,6 que se considera mínimo. Asimismo,
la prueba de esfericidad de Bartlett avala que el análisis factorial es adecua-
do, pues su nivel de significación p = 0,000 < 0,05. Dado que es posible que,
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en realidad, los factores estén correlacionados, también se ha realizado
una rotación oblimín, obteniéndose que las variables se agrupan de la
misma forma en los 7 factores indicados, cargando en los mismos facto-
res en ambas rotaciones, aunque cambia su ordenación (los factores 2 y 3
intercambian su posición, así como los factores 5 y 7).

Los factores obtenidos se pueden caracterizar en la forma:

– Factor 1. Confianza institucional (medios, sindicatos, gobierno,
partidos, parlamento, AAPP, grandes empresas y bancos)
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Tabla 1. Factores en los que se agrupan las variables de confianza
del WVS.

Factores ortogonales

1 2 3 4 5 6 7

Se puede confiar en la mayoría de la gente 0,110 -0,134 0,797 -0,054 0,164 -0,271 0,199

Libertad de elección y control de la propia vida 0,163 -0,380 0,314 0,133 -0,027 0,661 0,314

La mayoría de la gente trataría de aprovecharse de mí
si tuviera la oportunidad, o bien trataría de ser justa

-0,305-0,034-0,424-0,252-0,020 0,671 -0,055

Me considero un individuo autónomo -0,149-0,141 0,017 -0,068-0,037-0,075-0,929

Confianza en la familia -0,086-0,019-0,030 0,916 0,005 -0,133 0,097

Confianza en el entorno cercano 0,196 -0,181 0,398 0,776 0,193 0,104 -0,031

Confianza en la gente que conoce personalmente -0,115 0,018 0,672 0,519 0,371 0,102 -0,005

Confianza en la gente que encuentran por primera
vez

0,022 0,061 0,916 0,125 0,048 0,113 -0,159

Confianza en la prensa 0,896 0,209 -0,016-0,052 0,002 0,060 0,033

Confianza en la televisión 0,915 0,128 -0,017 0,031 -0,017 0,065 0,026

Confianza en los sindicatos 0,855 0,251 0,212 -0,042 0,229 0,015 0,041

Confianza en la policía 0,281 0,144 0,206 0,129 0,849 -0,060 0,026

Confianza en la justicia 0,575 0,104 0,179 0,080 0,741 0,023 0,020

Confianza en el gobierno 0,779 0,196 -0,027 0,085 0,307 -0,250 0,213

Confianza en los partidos políticos 0,872 0,216 0,164 0,036 0,073 -0,219 0,104

Confianza en el parlamento 0,834 0,255 0,171 0,030 0,210 -0,164 0,129

Confianza en la administración pública 0,776 0,218 0,160 0,081 0,382 0,024 0,156

Confianza en las universidades 0,378 0,761 -0,016-0,189 0,186 -0,157 0,100

Confianza en las grandes empresas 0,711 0,487 -0,158-0,134 0,131 -0,054 0,027

Confianza en los bancos 0,747 0,284 -0,139 0,017 0,160 0,089 -0,120

Confianza en las organizaciones medioambientales 0,407 0,852 0,004 -0,111 0,048 -0,115 0,075

Confianza en las organizaciones de mujeres 0,443 0,839 0,004 -0,137 0,008 -0,157 0,052

Confianza en las organizaciones humanitarias
y de caridad

0,235 0,885 -0,016 0,189 0,085 0,092 0,027



– Factor 2. Confianza en universidades y ONG (universidades, orga-
nizaciones de mujeres, medioambientales y humanitarias)

– Factor 3. Confianza genérica en terceros

– Factor 4. Confianza genérica en familia y entorno cercano

– Factor 5. Confianza en la policía y en la justicia

– Factor 6. Libertad de elección, control de la propia vida y percep-
ción de oportunismo

– Factor 7. Percepción de autonomía personal

Para comprobar si la confianza contribuye a explicar el emprendi-
miento a nivel de país se plantea una regresión lineal múltiple, en la que
la Tasa de Actividad Emprendedora (TEA) es la variable dependiente a
explicar, mediante los factores de confianza (Factori, con i =1,…,7). Al
ser estos factores ortogonales se garantiza que no habrá problemas de
multicolinealidad entre las variables independientes, y no hay que intro-
ducir covarianzas entre estas variables en el modelo de regresión.

El valor de R2 = 0,475 revela un ajuste moderado del modelo (Tabla
2). No obstante, mediante el estadístico F se contrasta la hipótesis nula de
que el valor poblacional de R es cero y, por tanto, permite decidir si existe re-
lación lineal significativa entre la variable dependiente (TEA) y el conjunto
de variables independientes (Factor1,..,7) tomadas juntas. El valor del nivel
crítico p = 0,023 < 0,05 indica que sí existe relación lineal significativa (Ta-
bla 3). Por tanto, existe relación entre emprendimiento y confianza.
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Tabla 2. Ajuste de la regresión múltiple entre factores
de confianza y emprendimiento

R R cuadrado R cuadrado
corregida

Error típ.
de la

estimación

Estadísticos de cambio

Cambio en
R cuadrado

Cambio en
F

gl1 gl2 Sig. del cam-
bio
en F

Cambio
en R cuadra-

do

Cambio
en F

gl1 gl2

,689(a) ,475 ,315 6,13633 ,475 2,969 7 23 ,023

Variables predictoras: (Constante), Factor 7. Percepción de autonomía personal, Factor
3. Confianza genérica en terceros, Factor 6. Libertad de elección, control de la propia
vida y percepción de oportunismo, Factor 4. Confianza genérica en familia y entorno cer-
cano, Factor 1. Confianza institucional (medios, sindicatos, gobierno, partidos, parla-
mento, AAPP, grandes empresas y bancos), Factor 2. Confianza en universidades y ONG
(universidades, organizaciones de mujeres, medioambientales y humanitarias), Factor 5.
Confianza en la policía y en la justicia.



Se comprueba que el Factor 3 (Confianza genérica en terceros) y el
Factor 6 (Libertad de elección, control de la propia vida y percepción de
oportunismo) son los que tienen un coeficiente significativamente dis-
tinto de cero (p < 0,05) (Tabla 4). Dado que el Factor 3 agrupa a variables
que están medidas en escala inversa, implica que el efecto sobre el Em-
prendimiento es el resultado del efecto positivo de la Libertad de elec-
ción, el control de la propia vida y la percepción del oportunismo, reduci-
do por la falta de Confianza genérica en terceros.

Confianza, estado de derecho y emprendimiento 541

Tabla 3. ANOVA de la regresión múltiple entre factores
de confianza y emprendimiento

Suma de cuadrados gl Media cuadrática F Sig.

Regresión 782,513 7 111,788 2,969 ,023(a)

Residual 866,055 23 37,655

Total 1648,568 30
Variables predictoras: (Constante), Factor 7. Percepción de autonomía personal, Factor
3. Confianza genérica en terceros, Factor 6. Libertad de elección, control de la propia
vida y percepción de oportunismo, Factor 4. Confianza genérica en familia y entorno cer-
cano, Factor 1. Confianza institucional (medios, sindicatos, gobierno, partidos, parla-
mento, AAPP, grandes empresas y bancos), Factor 2. Confianza en universidades y
ONG (universidades, organizaciones de mujeres, medioambientales y humanitarias),
Factor 5. Confianza en la policía y en la justicia. Variable dependiente: Tasa de actividad
emprendedora (TEA).

Tabla 4. Coeficientes de la regresión múltiple entre factores
de confianza y emprendimiento

Coeficientes no
estandarizados

Coeficientes
estandarizados

t Sig. Intervalo de con-
fianza para B al

95%

Estadísticos de
colinealidad

B Error
típ.

Beta Límite
inferior

Límite
superior

Tolerancia FIV B Error
típ.

(Constante) 11,490 1,484 7,742 ,000 8,420 14,561

Factor 1 -,547 1,203 -,077 -,455 ,654 -3,037 1,942 ,802 1,247

Factor 2. -2,435 1,538 -,279 -1,583 ,127 -5,617 ,748 ,737 1,357

Factor 3 2,454 1,167 ,371 2,103 ,047 (*) ,040 4,869 ,734 1,362

Factor 4 2,378 1,520 ,267 1,565 ,131 -,766 5,522 ,787 1,271

Factor 5 1,920 1,617 ,213 1,188 ,247 -1,424 5,264 ,709 1,410

Factor 6 2,312 1,067 ,342 2,167 ,041 (*) ,105 4,518 ,918 1,089

Factor 7 ,262 1,351 ,032 ,194 ,848 -2,532 3,057 ,846 1,182



Considerando que el análisis por países en los que se pueda dispo-
ner de información de todas las variables de interés hace que la muestra
disponible se reduzca considerablemente, resulta adecuado emplear la
modelización por mínimos cuadrados parciales que permite el software
PLS, pues permite trabajar con muestras pequeñas, así como con dife-
rentes escalas de medida. Al comprobar con PLS la relación entre con-
fianza y emprendimiento, se plantea un modelo (Figura 1) en el que la
confianza como variable independiente influye sobre el nivel de em-
prendimiento, medido a través de la Tasa de Actividad Emprendedora
(TEA). La confianza se plantea como variable latente a través de los siete
factores obtenidos en el análisis factorial como indicadores reflectivos.
Al correr el modelo en PLS obtenemos un primer ajuste (Figura 1) que
revela que algunas de las cargas o correlaciones simples de las medidas o
indicadores (factores) con su constructo (confianza) no permiten aceptar
a indicadores con cargas muy débiles ( 0,4) como integrantes del cons-
tructo, y deben eliminarse del modelo. Sólo tres factores superan este lí-
mite, aunque claramente solo el Factor 3 cumple plenamente las condi-
ciones para mantenerse en el modelo al ser mayor o igual a 0,707.

Una vez eliminados del modelo los indicadores que no alcanzan el
mínimo en su fiabilidad individual, es necesario evaluar tanto el modelo
de medida, como el modelo estructural. El modelo de medida se evalúa
mediante la fiabilidad individual de los ítems, la fiabilidad del constructo
o consistencia interna, la validez convergente y la validez discriminante.
En este modelo (Figura 2) se comprueba que la fiabilidad individual de
los ítems (�) supera el valor 0,4, manteniéndose los que no alcanzan el ni-
vel 0,707 sobre la base de su contribución a la validez de contenido. La
comunalidad (�2) de un indicador expresa la parte de su varianza que es
explicada por el factor o constructo (Bollen, 1989). Así, el constructo
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Figura 1. Modelo inicial de la relación entre Confianza
y Emprendimiento.



Confianza explica el 25,1% de la varianza del Factor 1, el 56,7% del Fac-
tor 3, y el 22,85% del Factor 6.

La fiabilidad compuesta (Werts et al., 1974) del constructo con-
fianza se sitúa en 0,606, algo inferior al valor 0,7 considerado mínimo.
No obstante, dado que se mide la rigurosidad con la que los indicadores
están midiendo la misma variable latente, hay que tener en cuenta que los
factores representan diferentes dimensiones de la confianza, y que han
sido obtenidos a través de un análisis factorial exploratorio con rotación
ortogonal.

Continuando el análisis con la validez convergente, de nuevo el va-
lor de Average Variance Extracted (AVE) de 0,349, menor a 0,50 (Fornell
y Larcker, 1981) indica que los indicadores representan más de un único
constructo subyacente, es decir, que hay una estructura multidimensional.
Finalmente, la validez discriminante indica en qué medida un constructo
es diferente de otros, y se comprueba analizando si la raíz cuadrada de
AVE (0,591) es mayor que la correlación entre las variables latentes
(0,750). Dado que no es así, no se puede asegurar que los constructos estén
midiendo cosas distintas y no haya solapamiento entre ellos. Aunque el
modelo tenga una R2 de 0,562, y el constructo confianza explique el 75%
dela varianza del constructo emprendimiento, los problemas del modelo
de medida aconsejan reformular el modelo estructural.

Considerando los tres factores de confianza como variables laten-
tes diferentes, independientes entre sí (son resultado de una rotación va-
rimax), se vuelve a reformular el modelo (Figura 3). En este caso, al estar
medido cada constructo con un único indicador no hay que evaluar el
modelo de medida y directamente se evalúa el modelo estructural. En
principio, se detecta un problema con el constructo Confianza institucio-
nal, ya que los valores � correspondientes a las relaciones entre los cons-
tructos es deseable que estén por encima de 0,3, tomando 0,2 como valor
mínimo. En el caso de la Confianza institucional se sitúa en 0,149. La R2
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Figura 2. Modelo depurado de la relación entre Confianza y
Emprendimiento



determina que un 57,7% de la varianza del constructo dependiente Em-
prendimiento es explicada por el modelo (por los constructos Confianza
institucional, Confianza en terceros y Libertad de elección, control y
percepción de oportunismo).

Para evaluar el modelo estructural hay que comprobar en qué me-
dida las variables predictoras (los tres factores de confianza) contribu-
yen a la varianza explicada de la variable endógena (Emprendimiento), a
través de los coeficientes path (�), o pesos de regresión estandarizados.
Así, 0,149 (�) x 0,271 (correlación entre Confianza institucional y Em-
prendimiento) = 0,0404, indica que el 4,04 % de la varianza de la varia-
ble Emprendimiento, es explicada por la variable latente Confianza ins-
titucional. El producto entre 0,614 (�) x 0,586 (correlación entre Con-
fianza en terceros y Emprendimiento) = 0,3598, indica que el 35,98 % de
la varianza de la variable Emprendimiento es explicada por la variable
latente Confianza genérica en terceros. Finalmente, el producto entre
0,445 (�) x 0.398 (correlación entre Libertad de elección y Emprendi-
miento) = 0,1771, indica que el 17,71 % de la varianza de la variable Em-
prendimiento es explicada por la variable latente Libertad de elección,
control sobre la propia vida y percepción de oportunismo. En total, las
tres suman el 57,7 % de varianza explicada del modelo.

No obstante, al comprobar la estabilidad de las estimaciones a tra-
vés de técnicas no paramétricas de remuestreo, tales como el bootstrap,
se confirma que tanto la relación de la Confianza en terceros con el Em-
prendimiento, como la de la Libertad de elección con el Emprendimiento
son estables, no así la de la Confianza institucional con el Emprendi-

Alfonso Miguel Márquez-García

544 Opción, Año 31, No. Especial 5 (2015): 534 - 559

Figura 3. Modelo reformulado de la relación entre Confianza
y Emprendimiento.



miento. Por tanto, el modelo final (Figura 4) podría quedar explicando el
Emprendimiento únicamente con las variables latentes Confianza en ter-
ceros y Libertad de elección, que explicarían un 55,6% de la varianza de
la variable Emprendimiento. En este caso, al aplicar un bootstrap con
5.000 muestras, el valor de la t de Student es superior a 3,092, con lo cual
las relaciones entre Confianza genérica y Emprendimiento, y entre Li-
bertad de elección y Emprendimiento son significativas a un nivel de
confianza del 99,9%, es decir, no pueden ser cero.

Dado que las variables del Factor 3 están medidas en una escala in-
versa, la interpretación del modelo es que la ausencia de Confianza gené-
rica en terceros, y la Libertad de elección, el control sobre la propia vida
y la percepción de que los demás no van a ser oportunistas, influye sobre
el Emprendimiento. En el Anexo 1 se comprueba que este Factor 3 es el
único que presenta una correlación (0,831) significativa (p<0,01) con la
Tasa de actividad emprendedora.

Para comprobar la relación entre Estado de Derecho y Emprendi-
miento se plantea un modelo en PLS (Figura 5) en el que los ocho facto-
res que componen el Índice de Estado de Derecho del World Justice Pro-

ject son indicadores reflectivos de la variable latente Estado de Derecho,
que se utiliza para predecir la variable latente dependiente Emprendi-
miento, medida a través del indicador TEA(Tasa de actividad emprende-
dora). En el Anexo 2 se comprueba que todos los indicadores correlacio-
nan de forma significativamente con el TEA, aunque negativamente.
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Figura 4. Modelo final de la relación entre Confianza
y Emprendimiento.



En este primer modelo, la fiabilidad individual del ítem Factor 5
está por debajo de 0,707, e incluso es inferior al mínimo de 0,4, por lo que
es necesario eliminarlo del modelo.

Al prescindir de ese ítem (Figura 6), todos los demás cumplen el re-
quisito de que todas las cargas o correlaciones simples de las variables de
medida o indicadores con el constructo alcancen un valor mínimo supe-
rior a 0,4.

Al seguir evaluando el modelo de medida se comprueba la fiabili-
dad del constructo Estado de Derecho, ya que la fiabilidad compuesta es
0,889, superando el valor mínimo de 0,7. Asimismo, también se confir-
ma la validez convergente, que indica que el constructo Estado de Dere-
cho es unidimensional, ya que su AVE es 0,539, superior a 0,50, confir-
mando que más del 50% de la varianza del constructo se debe a sus indi-
cadores. También se avala la validez discriminante, ya que la raíz cua-
drada del AVE (0,734) es mayor que la correlación entre las variables la-
tentes (-0,363). Finalmente, al evaluar el modelo estructural se comprue-
ba que la R2 es muy débil, es decir, la cantidad de varianza del constructo
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Figura 5. Modelo inicial de la relación entre Estado de Derecho
y Emprendimiento.

Figura 6. Modelo depurado de la relación entre Estado
de Derecho y Emprendimiento.



Emprendimiento que es explicada por el modelo es muy baja (13,1 %).
No obstante, dado que hay más variables que puede influir sobre el Em-
prendimiento, el hecho de encontrar una relación significativa con el Es-
tado de Derecho cumple con los objetivos de esta investigación. En todo
caso, hay que tener en cuenta que, en contra de lo esperado, el signo de la
relación entre Estado de Derecho y Emprendimiento es negativo. Sería
esperable que el mayor respeto al Estado de Derecho generara más Em-
prendimiento. Si en lugar de utilizar los factores que componen el Índice
de Estado de Derecho se emplea el propio índice (WJP Rule of Law In-
dex) en el modelo (Figura 7), el ajuste es aún peor.

Para entender este resultado hay que tener en cuenta la heterogénea
composición global de la muestra de países, en diferente situación de desa-
rrollo, y con grandes diferencias en el margen de mejora del Estado de De-
recho. Como indicaba el bajo valor de R2 (13,1 %) de la Figura 6, hay más
elementos que influyen sobre el Emprendimiento que no están incluidos
en el modelo. Así, los países de la muestra son muy heterogéneos en cuan-
to a su riqueza y crecimiento económico. Clasificando a los países de la
muestra en función de su PIB per cápita y el crecimiento del PIB en 20142,
se obtienen 3 grupos de países, que presentan diferencias, tanto en su PIB
per cápita y crecimiento del PIB (Tabla 5), como en su Emprendimiento
(TEA) (Tabla 6), comprobándose mediante la prueba de Kruskal-Wallis,
que éstas diferencias son significativas entre los grupos (Tabla 7).

Grupo 1: Argentina, Belice, Bolivia, Bosnia y Herzegovina, Bot-
suana, Brasil, Burkina Faso, Camerún, Chile, China, Colombia, Costa
Rica, Croacia, Ecuador, El Salvador, Eslovaquia, Eslovenia, Estonia, Fi-
lipinas, Georgia, Grecia, Guatemala, Hungría, India, Indonesia, Irán, Ja-
maica, Kazajistán, Malasia, México, Panamá, Perú, Polonia, Portugal,
Rumanía, Rusia, Sudáfrica, Taiwán, Tailandia, Trinidad y Tobago,
Uganda, Uruguay y Vietnam.
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Figura 7. Relación entre Estado de Derecho medido con WJP
Rule of Law Index y Emprendimiento.



Grupo 2: Alemania, Australia, Austria, Bélgica, Canadá, Dinamar-
ca, España, Estados Unidos, Finlandia, Francia, Holanda, Italia, Japón,
Reino Unido, y Singapur y Suecia.

Grupo 3: Noruega y Qatar.

También se comprueba que los tres grupos difieren en su Índice de
Estado de Derecho (Tablas 8 y 9), de modo, que los países del Grupo 1 se
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Tabla 5. PIB Per Cápita y Crecimiento del PIB 2014 por grupos
de países.

N Mínimo Máximo Media Desv. típ.

Grupo 1 PIB Per Cápita 2014 43 696,40 23.962,60 9.358,4 6.259,8

Crecimiento del PIB
2014

43 -,40 7,40 3,3 2,2

Grupo 2 PIB Per Cápita 2014 16 30.262,20 61.887,00 48.734,5 9.176,4

Crecimiento del PIB
2014

16 -,40 2,90 1,3 1,1

Grupo 3 PIB Per Cápita 2014 2 97.363,10 97.518,60 97.440,9 110,0

Crecimiento del PIB
2014

2 2,20 6,20 4,2 2,8

Tabla 6. Tasa de actividad emprendedora (TEA) por grupos
de países.

Clúster por PIB
y Crecimiento del PIB 2014

N Mínimo Máximo Media Desv. típ.

Grupo 1 43 4,69 37,37 15,8998 8,62073

Grupo 2 16 3,83 13,81 7,9575 3,42148

Grupo 3 2 5,65 16,38 11,0150 7,58726

Tabla 7. Prueba de Kruskal-Wallis de diferencias entre grupos
de países en TEA, PIB y Crecimiento.

Tasa de actividad
emprendedora (TEA)

PIB Per Cápita 2014 Crecimiento del PIB
2014

Chi-cuadrado 14,899 37,910 9,841

gl 2 2 2

Sig. asintót. ,001 ,000 ,007
Variable de agrupación: Clúster por PIB y Crecimiento del PIB 2014.
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caracterizan por tener el menor PIB per cápita medio, la segunda mayor
tasa de crecimiento medio del PIB, y tener el Estado de Derecho menos
consolidado de los tres grupos, junto con la mayor tasa media de empren-
dimiento (15,9%). Los países del Grupo 2 tienen el segundo mayor PIB
per cápita medio, aunque con la menor tasa de crecimiento medio del
PIB, un Estado de Derecho más consolidado, y la menor tasa de empren-
dimiento (7,96%). Finalmente, los países del grupo 3 son los que aúnan
el PIB per cápita medio más elevado, con el mayor crecimiento medio
del PIB, un Estado de Derecho también más consolidado, y la segunda
mayor tasa media de emprendimiento (11,02%).

Por tanto, dado que los datos indican que la relación entre Estado
de Derecho y Emprendimiento puede estar afectada por el nivel de rique-
za de los países y su crecimiento del PIB, se vuelven a evaluar los mode-
los PLS de relación entre ambos constructos para los países del grupo 1 y
2. El grupo 3 está compuesto solo por dos países y PLS precisa al menos
ocho casos para poder realizar las pruebas estadísticas.

De este modo, en la Figura 8 se recoge el modelo inicial para los
países del Grupo 1, que precisa ser depurado para eliminar los indicado-
res reflectivos con cargas inferiores a 0,4.

En el modelo de la Figura 9 todas las cargas son superiores a 0,4,
aunque el AVE del constructo Estado de Derecho se sitúa en 0,405, infe-
rior al 0,5 para garantizar la validez discriminante y la unidimensionali-
dad de la variable latente. Por tanto, eliminamos los indicadores con me-
nor carga para comprobar si el modelo mejora.

Finalmente, el modelo queda con tres indicadores (Figura 10), aun-
que el ajuste estructural es prácticamente nulo, y se observa la relación
inversa entre consolidación del Estado de Derecho y Tasa de actividad
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Figura 8. Modelo inicial de la relación entre Estado de Derecho y
Emprendimiento (Grupo 1).



emprendedora. Esto confirma lo indicado anteriormente, de que los paí-
ses del Grupo 1 combinan las más altas tasas de emprendimiento con el
índice más bajo de Estado de Derecho, al incluir países que están en pro-
ceso de desarrollo, tanto económico como democrático y de protección
de derechos.

Cuando se consideran los países del Grupo 2, el modelo inicial de la
relación entre Estado de Derecho y Emprendimiento (Figura 11), indica que
deben eliminarse los indicadores reflectivos que cargan por debajo de 0,4.

En el modelo depurado (Figura 12) la fiabilidad compuesta del
constructo Estado de Derecho es de 0,840, superando el mínimo de 0,7.
También se confirma la validez convergente que implica la unidimensio-
nalidad del constructo Estado de Derecho, al ser superior a 0,5 (AVE =
0,636). También se confirma la validez discriminante, ya que la raíz cua-
drada del AVE (0,7975) es mayor que la correlación entre las variables
latentes (0,512). El ajuste del R2 sale muy modesto (0,262), aunque con-
siderando que existen muchos más factores que contribuyen a explicar el
emprendimiento, no es un problema para el objetivo de este trabajo de
mostrar la contribución del Estado de Derecho al Emprendimiento, a tra-
vés de los tres factores que permanecen en el modelo con una carga supe-
rior a 0,707. En todo caso, el Estado de Derecho a través de esos tres indi-
cadores contribuye a explicar un 26,2 % de la Tasa de actividad empren-
dedora (TEA).
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Figura 10. Modelo final de la relación entre Estado de Derecho y
Emprendimiento (Grupo 1).

Figura 9. Modelo depurado de la relación entre Estado de
Derecho y Emprendimiento (Grupo 1).



De forma lógica, en este segundo grupo de países se obtiene evi-
dencia de una relación positiva (0,512) entre la consolidación del Estado
de Derecho y el Emprendimiento.

Finalmente, se comprueba la relación entre Estado de Derecho y
Confianza, empleando en el modelo inicial (Figura 13) los 7 índices que
componen el Índice de Estado de Derecho del WJP factores como indi-
cadores reflectivos del constructo exógeno, y los 7 factores obtenidos en
el análisis factorial de las variables de confianza como indicadores re-
flectivos de la variable latente endógena Confianza.

Al eliminar los indicadores con cargas inferiores a 0,4, el modelo
queda con 7 indicadores para el constructo Estado de Derecho, y con 2
indicadores para el constructo Confianza (Figura 14).

La fiabilidad compuesta de ambos constructos supera el mínimo de
0,7, tanto para el constructo Estado de Derecho (0,891), como para el
constructo Confianza (0,842). También se confirma la validez conver-
gente que implica la unidimensionalidad de los constructos, al ser supe-
rior a 0,5, tanto para el constructo estado de Derecho (AVE = 0,545),
como para el constructo Confianza (AVE = 0,727). También se confirma
la validez discriminante, ya que la raíz cuadrada de los AVE es mayor
que la correlación entre las variables latentes. El R2 es considerable
(0,637) e indica que el Estado de Derecho a través de los indicadores del
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Figura 12. Modelo depurado de la relación entre Estado
de Derecho y Emprendimiento (Grupo 2).

Figura 11. Modelo inicial de la relación entre Estado de Derecho
y Emprendimiento (Grupo 2).



modelo explica el 63,7 % de la varianza de la variable dependiente Con-
fianza. Dado que estos dos últimos indicadores están medidos en escala
inversa, en realidad, el sentido de la relación es que cuanto más presencia
del Estado de Derecho hay en una sociedad más se confía en terceros, en
la policía y en la justicia.

4. CONCLUSIONES

Los análisis realizados revelan la relación entre confianza, em-
prendimiento y Estado de Derecho. Así, la confianza en que uno tiene li-
bertad de elección, control sobre uno mismo, y la ausencia de percepción
de oportunismo son las que más influye sobre el emprendimiento. Resul-
ta llamativo que la ausencia de confianza en terceros, y posiblemente la
ausencia de confianza institucional, se relacionan con una mayor tasa de
emprendimiento. La lógica a estos resultados se encuentra cuando se ob-
serva la relación entre Estado de Derecho y emprendimiento. Así, aun-
que inicialmente esta relación es moderada y negativa, al clasificar a los
países de la muestra en función de su PIB per cápita y el crecimiento del
PIB en 2014, el análisis de los grupos revela que los países que tienen
menor PIB per cápita también son los que menor desarrollo tienen de su
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Figura 14. Modelo final de la relación entre Estado de Derecho
y Confianza.

Figura 13. Modelo inicial de la relación entre Estado de Derecho
y Confianza.



Estado de Derecho, y al mismo tiempo tienen la mayor tasa de actividad
emprendedora. Por su parte, un segundo grupo de países con mayor de-
sarrollo económico y de su Estado de Derecho tienen la menor tasa de
emprendimiento. Cuando se analizan las relaciones por grupos de países
se pone de manifiesto que el mayor desarrollo del Estado de Derecho se
asocia positivamente a la actividad emprendedora, pero en los países
menos desarrollados económicamente y con menor consolidación del
Estado de Derecho la actividad emprendedora es más intensa, probable-
mente por la necesidad de estimular el desarrollo del país y la propia si-
tuación individual. Finalmente, también se encuentra relación entre la
consolidación del Estado de Derecho y la mayor confianza en terceros,
en la policía y en la justicia.

La diferente procedencia de los datos sobre emprendimiento
(GEM), Estado de Derecho (WJP), y confianza (WVS) hace que la
muestra de países sobre la que se puede aplicar el análisis se vea reduci-
da, ya que aunque cada proyecto recoge información sobre un gran nú-
mero de países, es necesario que de cada país exista información sobre
estos tres ámbitos. Sería interesante que las diferentes iniciativas coordi-
naran sus esfuerzos para poder conseguir datos más completos, ya que
los diferentes equipos en cada país podrían colaborar, o al menos, tratar
de completar los países de los que no existe información. Asimismo,
también sería interesante repetir los análisis en los que interviene la va-
riable confianza a partir de un análisis factorial con una rotación que per-
mita obtener factores relacionados entre sí, o directamente con todas las
variables originales, dado que PLS no es sensible a cambios de escala y
trabaja bien con muestras pequeñas. Así, se podrían obtener las dimen-
siones a través de un proceso de depuración, en el que teóricamente se
agruparan los indicadores en variables latentes que configuren las dife-
rentes dimensiones de la confianza.

Notas

1. http://worldjusticeproject.org/

2. http://datos.bancomundial.org/
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